Varsler eksplosiv vekst

FraDrpbak via Kypros og ut i verden. Skal dusel-
ge programvare for aksjeportefalje, blir Norge

fort litt smatt.

MORTEN SOLLI

— Vi skal ble en av de tre store i
Europa innen utgangen av 2012 og
ha en omsetning pa 250 millioner
kroner.

Lasse Meholm og hans allierte i
lille Financecube

hans kontor i lille Drobak. Noen
av kollegene, som jobber med &
videreutvikle programvarem, sit-
ter pd Kypros, med litt andre vzr-

forhold.
— Jeg har sett meg litt rundt og
landet pd Kypros, Kompetansen er
veldig bra, og
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relevant for por-
tefeljeforvaltere.

— Markedet er selskaper som
opptrer pa vegne av privatkunder,
kall dem gjerne pengeplassere.
Med et rikholdig utvalg av grafer,
oversikter og rapporter blir Finan-
cecube et viktig verktey for disse
kundene.

Financecube har ogsd utviklet
eteget erm-grensesnitt, som gir en-
kelt tilgang til informajsonen rett
inn i innboksen og kan deles med
andre kunder,

— Vi pravde med Superoffice
og Microsoft, men ble nedt til 4
lage vért eget.

Verktoyet brukes blant annet til
4 beregne kommisjonsinntekter og
avkastninger. [ samarbeid med BI
har Financecube ogsa laget egne
oppleringsprogrammer og kurs
| temaer som risikostyring, Snart
skal selskapet lansere et nytt pro-
dukt, Transaction-
cube, som gir mu-
lighet for 4 kjape
fondsandeler.
Liten og inter-
nasjonal
Det er norsk ser-
yevinter den
lagen vi treffer
_asse Meholm pa

Lasse Meholm, Financecube

valg, og jeg er
sveert godt for-
noyd, Jeg fin-
ner ikke flinkere programmerere i
Norge.

Men som ledd i ekt vekst ser
Meholm likevel etter flere folk lo-
kalt na. Avstanden er hemmende
for storre prosjekter, vedgér han,
og for 4 sitte naermere pa utvi-
klingsprosessen vil han rekruttere
to uviklere lokalt.

TREDOBLER

Som mange sma selskaper har Fi-
nancecube store vekstambisjoner.
Ldret som har gatt har det lille fir-
maet tredoblet omsetningen,

~— Det er 500 000 potensielle
kunder for var programvare i Eu-
ropa, og bare 1500 av dem i Norge.
Totalmarkedet her i landet er kan-
skje pa fem-seks millioner kroner,

Siden utviklingskostnaden i ho-
vedsaker tatt, blir fortjenesten god
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60D UTSIKT FRA DROBAK: - Mulighetene er egentlig ekstreme. | store markeder er selv halvannen prosent av mar-
kedet betydelig, sier Lasse Meholm, her sammen med teknologidirekter Siv Renstad.

nar kritisk massse er nadd og det
blir volum pa salget

— Vi begynte & gi med over-
skudd i fjerde kvartal 2007,

Programvaren er ifolge Meholm
allerede oversatt til alle sterre eu-
ropeiske sprak. | mange land har
bankene egne systemer for nisjen
Financecube opererer i. Derfor blir
markedet begrenset til privatkun-
dene utenfor selve banksektoren.

EKSTREME MULIGHETER

Meholm ansldr at Financecube i
Norge allerede har 40 prosent av
markedet som eksisterer utenfor
Dnb Nor og Nordea.

— Fordelen med finansmarke-
deter at det er globalt. Man slipper
4 forholde seg til nasjonale regler
for regnskap og skatt, som gjor
internasjonalisering av program-
vare langt mer komplisert. Vi for-
holder oss til EUs regelsett Mifid,

En omsetning pa
250 millioner kroner innen
utgangen av 2012. Lasse weton

som gjelder for alle finansinstitu-

sioner | Bl 6g B3S- landese

1 dag har Financecube kunder
i Norge, Sverige, Finaland, Dan-
mark, Hellas, Storbritannia, Ned-
erland, Italia og Bahamas.

FRA BYGG TIL DERIVATER

Lasse Meholm har lang fartstid.
Han er utdannet ved Ingeniorhog-
skolen og senere diplomokonom
fra BI. Han har vaert programme-
rer i Byggsystematik, revisor og
konsulent i Price Waterhouse.

11990 startet han opp Tazett,
som lagde portefeliesystemer for
aksje- og derivatmarkedet. Pro-
gramvaren fikk etter hvert store
kunder som Alfred Berg og Kiste-
fos, men ble i 2000 kjept opp av
finske Tietoenator,

Etter to r i det finske selskapet
bestemte Meholm seg for 4 strate
opp pa egen hind igjen.

EKSTREME MULIGHETER

Financecube har en imponerende
tilstedevzerelse i mange land, sely
om omsetningen viser at uttellin-
gen per land forelepig er beskje-
den. I vinter har Drabak-firmaet
kommet i gang med en pilottest i
enay de sterste bankene i Madrid,
og har tegnet kontrakt med AJS

FINANCECUBE \

B Virksomhet: Programvare for
portefgljeforvaltning

™ Etablert: 2003.

B omsetning: Ca. 11 mill. k.
(2006: 3,5 mill. kr)

B Antall ansatte: 10
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B Hovedkontor: | Imhak. avde-
Iinqeri London, Limassol (Ky-
pros), Hﬂim. New York W
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Wealth Management i London.

Ifolge Meholm er mulighetene
for et nisjeselskap som hans ek-
streme.

— Det blir mer og mer nett-
verkssalg. Det tar tid 4 bygge opp
nettverkene. Man ma bruke mye
tid pa lunsjer, seminarer og slikt,
i land som Tyskland, Frankrike
og Storbritannia. Men etter hvert
begynner sneballen 4 rulle. Bide
England og USA ligger et godt
stykke foran ogsd pi dette mar-
kedsomradet. Men mulighetene er
egentlig ekstreme. I s4 store mar-
keder er selv halvannen prosent av
markedet betydelig for et selskap
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